Foretradesemission av aktier i
Zaplox AB (publ)

Teckningstid 11 - 25 april 2022
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Denna informationsbroschyr ar inte och ska inte anses utgora ett prospekt enligt gallande lagar och regler. EU-tillvaxtprospektet,
som har godkints och registrerats hos Finansinspektionen, har offentliggjorts och finns tillgingligt pa Zaplox hemsida, www.
zaplox.com samt pa Erik Penser Banks hemsida, www.penser.se. EU-tillvixtprospektet kan dven bestillas kostnadsfritt fran Erik
Penser Bank, Box 7405, 103 91 Stockholm, via telefon till 08-463 80 00 eller per e-post till emission@penser.se. Prospektet inne-
héller bland annat en presentation av Zaplox, Féretrdadesemissionen och de risker som ar férenade med en investering i Zaplox
och deltagande i Féretradesemissionen. Informationsbroschyren &r inte avsedd att ersatta EU-tillvaxtprospektet som grund for
beslut att teckna aktier i Zaplox och utgér ingen rekommendation att teckna aktier i Zaplox. Investerare som avser eller 6vervéager
att investera i Zaplox uppmanas darfér att lasa EU-tillvaxtprospektet.
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Bakgrund och motiv

Zaplox ar marknadsinnovat6ér av den kontaktfria mobila gdstresan och mobila nyckeltjanster fér den
globala hotellmarknaden och vi hjalper hotell och semesterboenden att skapa en siker, effektiv och
l6nsam digital gastupplevelse. Var beprévade och molnbaserade mjukvaruplattform erbjuder en digital
och mobil giastresa med in- och utcheckning, mobila nycklar, betalning, erbjudanden och gastkommu-
nikation i integration med hotellets affiarssystem (PMS), lds- och betalningssystem, vilket mojliggér
fér vara kunder att tillhandahélla en digital gastupplevelse. Vara lésningar levereras som en manatlig
abonnemangstjanst med tillhérande konfigureringstjanster efter kundernas behov. | dag erbjuder vi
vara lésningar primért pa den europeiska och nordamerikanska hotellmarknaden samt i Mellanéstern.

Covid-19 pandemin har varit en katalysator fér den konservativa hotellindustrin att paskynda sin dig-
italisering. Kundvardet som Zaplox ger ar bland annat 6kad konkurrenskraft fér hotellen da gastens
krav pa ett digitalt kontaktfritt alternativ under och efter Covid-19 pandemin 6kat markant. Marknaden
paverkas nu dven av personalbrist, vilket gor att digitala l6sningar dr nédvandiga fér att hotellindustrin
ska kunna bibehalla en hdg serviceniva och kvalitet i gastupplevelsen.

Vi kan se tillbaka pa ett mycket positivt och utvecklande 2021 d& efterfragan pa kontaktfri in- och
utcheckning fortsatt 6kade och Zaplox signerade 6ver 70 nya avtal, vilket resulterade i 6ver 13 000
nya kontrakterade dorrar. Vi har tillsatt ett professionellt och erfaret utvecklingsteam och ar mindre
beroende av konsulter. Vi har d4ven adderat fler samarbets- och integrationspartners, sdsom marknad-
sledande PMS leverantérer och apputvecklare, vilket resulterat i nya kundavtal. Darutdver har vi ingatt
samarbete med tillverkare av olika tjanste- och app plattformar fér hotellindustrin i Mellandstern och
diarmed tagit ett steg in pa en stor och attraktiv marknad.

For att finansiera fortsatt drift av Bolaget samt mojliggéra fér Bolaget att fortsitta vixa och ta vara pa
den 6kade efterfradgan, har vi beslutat att genomféra en féretradesemission om cirka 37,2 MSEK. Emis-
sionslikviden planeras att anvidndas for utékade férsaljnings- och marknadsféringsinsatser inklud-
erande direktforsiljning och aktiviteter med vart partnernatverk, férstirkning av utvecklings- och
eftermarknadsservice resurser i syfte att expandera och generera en hég volym av installationer och
intaktsgenererande dérrar, addera ny funktionalitet genom att utéka partnernatverket via produktut-
vecklande integrationer samt kontinuerlig produktutveckling med fokus pa 6kad sikerhet och lever-
anskvalitet.

Tack vare digitaliseringen, hotellmarknadens behov av att erbjuda en digital gastresa samtidigt som
man erfar hég personalbrist ser Zaplox att det finns ett behov fér Bolagets produkter hos bade obero-
ende hotell och hotellkedjor 6ver hela varlden. Vi har idag en stark marknadsposition som majliggor
fortsatt global expansion och utveckling inom den spannande pagiende av hotellindustrin. Det &r
bolagets malsittning att bli kassaflédespositiva under det andra halvaret 2023.

Valkomna att delta i Zaplox foretradesemission och vara delaktig i hotellindustrins digitala transfor-
mation och i utvecklingen av dagens och framtidens gastresa.

Tess Mattisson, VD
Even Frydenberg, styrelseledamot och f.d. VD

Zaplox f.d. VD och numera styrelseledamot, Even Frydenberg, samt nuvarande VD, Tess Mattisson, kommer
att informera om Zaplox verksamhet och framtidsplaner i samband med bolagspresentationerna samt bes-
vara fragor om pagaende foéretradesemission.

klockan 10:00 - 11:00  https://tinyurl.com/yckv9zyd klockan 16:00 - 17:00  https://tinyurl.com/2p9ap5y3

Stockholm Bolagspresentation via Teams: ECE Stockholm Bolagspresentation via Teams:
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Verksamhetsbeskrivning

Zaplox i korthet

Zaplox ar ett svenskt bolag med sate i Lund som erbjuder en mjukvaruplattform for en digital och mobil gastresa priméart i Europa,
Nordamerika och Mellandstern. Med Zaplox l8sningar erhéller hotellgédsten bland annat mobil in- och utcheckning, mobil nyckel, gést-
kommunikation, betalning och erbjudanden i hotellanpassad (white label) app eller kiosk. Zaplox l&sningar sparar tid och kostnader,
stddjer kontaktfri hantering och ger hotellet en direkt kommunikationskanal med gasten och mdgjlighet att generera ytterligare intakter,
med 6kad gastlojalitet och ndjda kunder som resultat. Produkterna kan bade ersitta och samexistera med traditionella nyckelkort.

Zaplox plattform levereras som en Software as a Service (SaaS), en molnbaserad programvarulésning som ger Zaplox kunder
sékra och skalbara lésningar dar ny funktionalitet automatisk blir tillganglig fér kunden. Zaplox tillimpar bade direkt férsal-
jning och forsaljning genom partners dar Bolaget har ett véletablerat partnerndtverk med globala leverantérer inom hotellindus-
trin. Till f8ljd av COVID-19-pandemin har Bolaget sett en starkt dkad efterfrdgan fér sina produkter och tjanster da behovet av
en digitaliserad och kontaktfri gastupplevelse har okat. | dagslaget finns det 114 kunder som utnyttjar Bolagets plattform,
vilket kan jamféras med 62 kunder i utgangen av 2020. Sedan bérjan av 2020 har antalet kontrakterade och intéktsgenere-
rande hotelldérrar dkat stadigt. Detta har ocksd inneburit att kostnaderna har dkat kopplat till Bolagets férbattrade leveranshas-
tighet. Antalet intdktsgenererande ddrrar har 6kat med 64 procent under heldret 2021 i jamférelse med heldret 2020, dir ka-
sinomarknaden fortsadtter vara en stark marknadsmojlighet for Bolaget. En anledning till detta ar gasternas mojligheter till att
undvika in- och utcheckningskder och gasterna kan darmed spendera mer tid i kasinot vilket genererar 6kade intakter for hotellet.

Vardeerbjudande

For de hotell som anvander sig av Zaplox ldsningar finns ett flertal direkta férdelar. Tidigare &g huvudfokus pé att hitta ldsningar som
resulterade i tydliga operativa kostnadsbesparingar dar hotellen exempelvis kan omférdela personalen till att arbeta med mer inkom-
stbringande uppgifter samt reducera kostnader fér férlorade nyckelkort. Nu och framgent ligger huvudfokus snarare pé att dels mota
efterfrégan fran hotellgister som stéller krav pa en digital gdstupplevelse, dels att utnyttja digitaliseringen fér att ticka den personal-
brist som rader p& marknaden. Genom utnyttjandet av digitaliseringen kan hotell sékerstélla att en hdg serviceniva bibehalls och att
kvaliteten i gastupplevelsen inte férsamras. Enligt Bolaget ar det mer vardeskapande att se till att arbeta effektivt med den personal
som redan finns tillganglig och se till att gadsten kan interagera med personalen nar de dnskar. | och med detta tankeséatt kan Zaplox
fortsatt vara konkurrenskraftiga pa en konkurrensutsatt marknad.

Kunder

Zaplox kunder varierar fran mindre budgethotell till 5-stjarniga boutiquehotell och stora casinohotell med &ver 7 000 hotellrum. Totalt
antal unika kunder uppgar till 120. Nagra av Bolagets kunder &r ARP Hansen Hotel Group, Arlo Hotels, Google Bay View Suites, Skistar,
La Cantera Resort & Spa, Soho Grand Hotel, Union Hotels samt Roxy Hotel. Genomsnittsvolymen pa antal rum fér kunderna uppgéar
till 306 rum, dar den storsta kunden innehar éver 7 000 rum och den minsta 18 rum vilket darmed aven motsvarar antalet dorrar. Bo-
laget har en stor geografisk utbredning avseende kontrakterade dérrar, vilket aterges i éverblicken nedan. Flest kontrakterade ddrrar
aterfinns i USA. Zaplox fokuserar ddremot pa riskspridning och har darmed en bra geografisk diversifiering med kunder i mellandstern,
USA, Europa samt Afrika.

Partnernatverk

Under de senaste aren har Bolagets férsiljningsstrategi utvecklats till att framst arbeta med globala partners och marknadsféra Zaplox
produktportfolj via dess vdxande partnernatverk. Zaplox losningar integreras med partnerns produkter/ldsningar eller siljs som ett
tillagg till deras befintliga och nya kunder, vilket genererar férséljning utan att direkt involvera Zaplox séljteam. Mest framgangsrikt
och effektivt har det visat sig vara nar Zaplox partner bygger in bolagets SDK i sin tjanst. Denna typ av indirekt forsaljning genererar
kontinuerligt nya kunder, exempel ar partnersamarbeten med Agilysys, Sightline/Joingo, Maestro PMS, Aristocrat, dormakaba och ASSA
ABLOY Global Solutions. Zaplox olika samarbetspartners innefattar bland annat leverantérer av affarssystem for hotell (PMS), tillver-
kare av mobilanpassade l&s fér hotell, olika tjanste- och applattformar fér hotellindustrin samt leverantérer av betalningsldsningar.

Finansiella mal och vision

Zaplox vérderas i hég grad pa Bolagets &rliga tillvixt, dar vardedkningen primart &r driven av hur intdkter och vinst &kar. Aret 2021
innebar en dkning i antal kontrakterade dérrar i relation till 2020 med 6ver 30 procent till 46 179 ddrrar samtidigt som antalet aktiva
intaktsgivande dorrar 6kade med [64] procent och summerades till 21 082 dorrar under samma tidsperiod. Nettoomsattningen uppgick
till 3 MSEK vilket motsvarar en minskad nettoomséttning pa -19 procent jamfért med féregdende ar. Under Q2 och Q4 2021 stiangde
manga hotell ner eller hade begriansat dppet. For att stédja hotellen som var stingda valde Bolaget att inte fakturera manadskostnaden
for den perioden de var stangda. Utdver detta, for att ge hotellen incitament att valja en digital gastresa genomfdrdes aven en kampanj

under 2021 med reducerad startavgift.

Mot bakgrund av COVID-19 pandemin dr det svart att férutse hur fort marknaden kommer att véxa, och enligt Bolaget det &r uppenbart
att den nordamerikanska marknaden i nartid fortfarande vaxer snabbare dn Europa. Zaplox bedémer att Bolagets losningar svarar val
upp mot de férvintade 6kade servicekrav som gésterna stéller p& hotellen samt mot hotellens ékade behov av kostnadseffektivisering
efter pandemins framfart. Baserat p& marknadsdynamik, trender i efterfragan och faser i installationer som Zaplox har upplevt under
2021, tillsammans med Bolagets befintliga avtal, férvintas att 2022 blir ett nytt rekordar fér Bolaget.

« Zaplox har som malséattning att antalet kontrakterade dérrar successivt ska 6ka under aret fér att vid utgangen av 2022 uppga till 70
000 dorrar.

* Parallellt med nya kundavtal &mnar Bolaget driftsétta ett stérre antal dérrar &n under 2021 och malséttningen &r att aktiva dérrar uppgar till
40 000 vid utgangen av 2022.

* Bolagets mélséattning ar att bli kassaflédespositiva under det andra halvaret 2023.




Erbjudandet i korthet

Motiv fér Erbjudandet

Zaplox erbjuder en mjukvaruplattform fér en digital och mobil
gistresa primart p& den europeiska och den nordamerikanska
hotellmarknaden samt i mellandstern. Med Zaplox losning er-
haller hotellgdsten en géstresa med digital eller mobil in- och
utcheckning, mobila nycklar, betalning, erbjudanden och gast-
kommunikation i en hotellanpassad (white label) app eller kiosk.

an pa kontaktfri in- och utcheckning har fortsatt 6ka un-
aste aret. Under 2021 signerade Zaplox 70 nya avtal,
i 6ver 13 000 nya kontrakterade dorrar. For att fi-
amt mojliggdra for Bolaget att ta
forsaljningstakten genomfoérs
olikviden om 21,1 MSEK, efter
ch kvittning av lan fran hu-
h LMK Forward AB uppgéende
s for féljande andamal:

» utokade forsaljnings- och marknadsféringsinsatser inkluderande
starkt direktférsaljningsstéd och marknadsforingsaktiviteter med
partnernatverk (30%)

« forstarkning av utvecklings- och eftermarknadsservice resurser
i syfte att expandera och generera en hég volym av installationer
och intdktsgenererande dérrar (30%)

» addera ny funktionalitet genom att utdka partnernétverket via
produktutvecklande integrationer (20%)

* kontinuerlig produktutveckli:imed fokus pa dkad sdkerhet och

leveranskvalitet (20%)

Erbjudandet

Foretradesemissionen omfatta‘gst 286 167 819 nya aktier som
emitteras till kursen 0,13 SEK per aktie. Vid full teckning i Foretra-
desemissionen tillfors Zaplox 37,2 MSEK fore emissionskostnader
om cirka 4,1 MSEK samt kvittning av lan fran huvudigarna Mark-
nadspotential AB och LMK Forward AB uppgéaende till 12 MSEK.

Aktiedgare som valjer att inte delta i Erbjudandet kan komma att
fa sin dgarandel i Bolaget utspadd med upp till 286 167 819 aktier,
motsvarande 50 procent, men har mojlighet att helt eller delvis
kompensera sig ekonomiskt for utspadningseffekter genom att
sélja erhallna teckningsritter.

Teckningsforbindelser och emissionsgarantier
Zaplox har erhélligt teckningsférbindelser fran befintliga dga
motsvarande cirka 41 procent av emissionen. Resterande cirk
procent av emissionen &r sidkerstilld genom garantiatagan
Emissionsataganderna &r inte sidkerstillda genom bankga
sparrmedel, pantsattning eller liknande arrangemang.

Teckningsperiod
Anmaélan om teckning av aktier med eller utan stéd av tecknings-
ratter ska ske under perioden 11 - 25 april 2022. Styrelsen for
Zaplox dger rum att férlanga den tid under vilken anmalan om
teckning och betalning kan ske. En eventuell férlangning av
teckningsperioden offentliggérs genom pressmeddelande senast
den 25 april 2022.

Kostnader som aliggs investerare

Inga kostnader aliggs investerare som deltar i Erbjudandet. Vid
handel med teckningsritter och BTA utgar dock normalt courtage
enligt tillampliga villkor for vardepappershandel.

Foretradesemissionen i
sammandrag

Teckningsperiod
11 - 25 april 2022.

Foret till teckning
Den som péa avst en den 7 april 2022 ar
registrerad som a plox har foretrades-
ratt att teckna ny: aktier i Zaplox. For
varje aktie i Zaplox s has p& avstdmnings-
dagen erhalls en (1) teckningsratt. En (1) tecknings-
ratt berattigar till teckning av en (1) ny aktie.

Emmissionsbelopp och omfattning
Féretradesemissionen omfattar hogst 286 167 819
nya aktier som emitteras till kursen 0,13 S
aktie. Vid full teckning i Foretradesemissio
fors Zaplox 37,2 MSEK fore emissions

och kvittning av lan.

Teck
Teckningskursen &r 0,1

A
till registrering av
lagsverket.




