SKA FORTSATTA VAXA. Det svenska SaaS-bolaget Zaplox fick sitt stora
genombrott under 2020 och beskrivs som en marknadsinnovatdr inom

hotellbranschen. Under mars manad genomfér bolaget en nyemission om

28,6 miljoner kronor.

Oppna dorrar

for fortsatt tillvaxt

Det svenska SaaS-bolaget Zaplox erbjuder en mobil
gastresa med in- och utcheckning och mobila nycklar.
Nu 6ppnar man dérren for fortsatt tillvaxt och genomfor

en nyemission.

- Var I6sning ar har for att stanna, sager Zaplox vd Even

Frydenberg.

For hotellgédster har det
p& senare tid Dlivit allt
mer eftertraktat med
kontaktfria och  mobila
upplevelser. Det svenska
bolaget Zaplox lyfts fram
som en marknadsinnovator
i branschen, och erbjuder i
dag hotellen sjalvbetjaning
vid in- och utcheckning.

Dessutom distribuerar man mobila
nycklar fér hotellrummen direkt till
gasternas mobiltelefoner.

—Vihar lojala kunder som har anvant
varalésningarimanga ar, sager Zaplox
vd Even Frydenberg.

Foretagets 16sning byggs antingen in
i hotellets egen app eller levereras som
en ny app, alternativt som en kiosk-
I6sning. | appen kan géasten sjalv vélja
nar de vill boka rummet, checka in,
fa sina nycklar och sedermera checka ut.

- Med tanke pa att bolaget grunda-
des i Lund redan 2010, och systemet
togs i kommersiellt bruk aret darp3,
var vi valdigt tidiga ut pd marknaden.
De senaste aren har det kommit en del
konkurrenter, men de &r ofta valdigt
avgréansade geografiskt. De verkar
iregelenbartiettland. Ytterstfaaktorer
jobbar globalt och har lika manga
integrationer med andra, for ett hotell

Even

Frydenberg.

affarskritiska system som vi
har, sdger Even Frydenberg.

Integreras

med affarssystem
Zaplox  integreras med
hotellets affarssystem, las-

system, betalningssystem
och andra serviceplattfor-
mar. P4 tio ar har I6sningarna
anvants i samband med 6,5 miljoner
géastnétter.

- 40 procent av vara kontrakterade
dorrar finns i Europa, och 60 procent
i USA. Cirka fem procent av totala
antalet dorrar finns i Sverige. USA ar
var storsta marknad, och det ar den
som vaxer snabbast just nu. | Nord-
amerika har det inte varit samma
nedsténgning som i Europa.

Trots coronapandemin har Zaplox
fatt sitt definitiva forsaljningsgenom-
brott under fjolaret. Det andra, tredje
och fjarde kvartalet var rent omsatt-
ningsmassigt féretagets béasta kvartal
nagonsin. Enligt Even Frydenberg har
covid-19 varit en avgdrande kataly-
sator for hotellbranschen att snabba
pa sin digitala utveckling.

— Nu forvantar sig hotellgéasterna att
de ska kunna hélla social distans och
samtidigt f& samma personlig service

som tidigare, men utan att sta i ko med
manga andra i lobbyn nar de checkar
in. Samtidigt har hotellen insett att
de behdver smarta och kostnads-
effektiva 18sningar for att hantera
in- och utcheckning, speciellt med
tanke pa personalneddragningarna
under pandemin. Det har helt enkelt
blivit viktigare att kunna kontroll-
era kostnaderna.

Att hotellen kan erbjuda

sjalvbetjaning vid in- och

utcheckning, kommer det bli

allt vanligare?

- Definitivt. Att boka hotell och
taxi via en app och sedan fa sta i ko
och véanta pa sin nyckel fungerar inte
langre. Det &r inte det kunderna vill ha,
séger Even Frydenberg.

Han har bred erfarenhet fran rese- och
hotellindustrin i flera lander och fran tre
kontinenter. Nar han 2019 slutade som
vd pa Scandic klev han in i styrelsen pa
Zaplox, som idag har 18 anstéllda. N&r
féretaget nu genomfér en nyemission
gar han in som vd, efter att ha varit till-
férordnad vd sedan ett halvar tillbaka.

- Intékterna fran nyemissionen ska
anvandas till att 6ka antal partners
i vart séljnatverk. Vi séljer via partners
eftersom vi ar for sma for att silja
direkt till alla hotellkedjor i varlden. Nu
ska vi utveckla vara system ytterligare
sd att de kan integreras med fler
hotellsystem, och vi ska driva kraftigare
marknadsféring med vara partners
for att ta stérre marknadsandelar
i Europa och USA.

Malet: 70 000 dorrar
Even Frydenberg beskriver Zaplox

som ett SaaS-bolag med ett uttalas
fokus pa tillvaxt.

—Malet &r att n& 70 000 kontrakterade
dorrariar, och att cirka40 000 av dessa
har blivit installerade innan arets slut.
For att lyckas med detta ar var strategi
att vara skalbara och konkurrens-
kraftiga p& marknaden. Vi ska jobba
tatt med styrelse och vara storsta dgare
for att vart bolag ska bli mer ként som
ett intressant bolag att investera i.

Varfér ar Zaplox en bra

investering?

—Vihar mycket bra produkter och ett
mycket gott rykte. Vi &r kundfokuse-
rade och har I6sningar som bevisligen
fungerar bra. Vi marker att hotellen och
deras gaster efterstker just var
[6sning. Allt tyder pa att vi kommer
véaxa snabbt de ndrmaste aren.

Erbjudandet i korthet

ZAPLOX

Teckningsperiod: 17 mars-31 mars
Teckningskurs: 0,24 kr per unit och aktie
Emissionsbelopp: ca 28,6 Mkr
Teckningsforbindelser: Foretrades-
emissionen omfattas av tecknings-
férbindelser och garantidtaganden
uppgaende till cirka 28,6 MSEK, motsva-
rande 100 procent av foretradesemissio-
nen.

Zaplox ar noterat Nasdaq First North
Growth Market.

Las mer pa Zaplox.com
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